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Die Nase vorn —Vorsprung durch Wissen! / S@rvice

Gutes Personal zur richtigen Zeit
Beratung « Leasing « Vermittiung

Der Gedachtnisexperte
Markus Hofmann

European Business Trainer, Buchautor und leidenschaftlicher Kommunikator,
Lehrbeauftragter an der Steinbeis Hochschule Berlin, der Universitét

St. Gallen und der ZfU — International Business School; bekannt aus
,Wetten, dass ...?" und durch das Experten-Forum ,Von den Besten
profitieren der Stiddeutschen Zeitung.

Sein Vortrag

»1eil I: Vorsprung durch Wissen — Lassen Sie lhre rechte Gehirnhalfte nicht links liegen!”
»1eil ll: Erfolg beginnt im Kopf — Setzen Sie lhren Gedachtnismuskel gezielt ein!“

Das Kapital eines jeden Unternehmens ist das in den Kopfen der Mitarbeiter gespeicherte Wissen und die
Fahigkeit, mit Hilfe von Transferwissen neue kreative Losungen zu finden. Abrufbares Wissen ist die Basis
flr personlichen und beruflichen Erfolg. Verschaffen Sie sich den Vorsprung durch Wissen!

Mit groBem Unterhaltungswert lernen Sie wirksame Merktechniken kennen, die Sie sofort fiir sich und Ihr
Unternehmen umsetzen konnen. Erleben Sie Gedachtnistraining und geistige Fitness als leichte Ubung.
Das Geheimnis ist denkbar simpel: Verknlpfen Sie beide Gehirnhélften zu einem Team und aktivieren Sie
spielend Ihre 100 Milliarden Neurone!

Erfahren Sie, wie Sie sich in klrzester Zeit Namen und Gesichter, Zahlenkombinationen sowie komplexe
Sachverhalte merken und in lhrem Verantwortungsbereich gewinnbringend nutzen konnen!
Presse-Stimmen

»oie werden nachher von sich selbst begeistert sein,
hatte Hofmann zuvor angekiindigt. Er sollte recht behalten.“
(Tharinger Landeszeitung)

»,Markus Hofmann schafft das Unvorstellbare bei 400 Personen.*
(lllertisser Zeitung)

»,Markus Hofmann ist Mann gewordene Motivation.*
(WAZ — Westdeutsche Allgemeine Zeitung)

kombinationen
Weitere Informationen erwiinscht?
Schauen Sie nach unter www.persona.de
und unter www.markus-hofmann.de.

Hinweis: Sdmtliche Bezeichnungen richten sich an beide Geschlechter.



